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Регистрация
Вступительное слово организаторов

10:00
Yegor  Bugay enko
CTO @ Teamed.io , V C @ SeedRamp.com
Software Outsourcing, 1 0 Years Ahead Prediction

В а д и м  Розов
CEO @ UABridge  consult ing
Сейлз культ ура или как продават ь к он ечн ым  к л и ен т ам
без агенст в и бирж

10:45
А л ек са нд р  Ор л ов
M anaging partner @ Stratoplan
Правила от бора: как от обрат ь/выраст ит ь �орошег о
менеджера проект а или команды

В а д и м  Н а р ей к о
COO @ Skyw ind Tech BY
Чт о нужно клиент у или как продат ь время PM?
Необ�одимые навыки менеджеров

11:30

N a t a l ia  Cor ob co
Country  BD M anager | Be larus @ Google
The Challenge is Digital

В и к тор и я  П у ж еви ч
Head of Business Deve lopment  @ Qulix  Systems
Опт имизация работ ы от дела продаж и маркет инга с
помощью marketing automation tools.

Кофебрейк
12:40

H u g o M esser
Remote  team Expert , Co Founder @ Ekipa.co
Outsourcing in the m idmarket: Life outside the mega-deals

Сер гей  К у зь м енк о
Д ирек тор Web and M arket  @ tut .by
Соц сет и для IT - помойка или золотая жила?!

13:25
А нд р ей  Л а нк и н
IT Outsourcing Vendor M anager @ Wargaming
Vendors’ Scoring: What is your company’s pole position?

Lig h t in g  Ta lk s
К оротк ие д ок лад ы  по 1 0 минут на тему прод аж  и
не толь к о: Генналий Колтун, Константин Поповченко

14:10

М а к си м  Б ол отов
CEO @ INOSTUDIO
Упорядочивание �аоса: от  идеи клиент а до
прибыльного бизнеса и партнерства

Д и ск у сси онна я  па нел ь
B
Вадим Нарейко, Влад Грамович, Владимир Ничипорович,
Виктория Пужевич, Дмитрий Цымбал

est  sales&market ing st rategies in 201 6:

Обед
15:45

S olom on  A m a r
President@ AllStars-IT Group
O� -shoring to Israel

А л ёна  Ши пош
Д ирек тор @ Ш к ола Влад ель ц ев бизнеса
Как пройт и кризис компаний среднего возраст а

16:30
Д и ск у сси онна я  па нел ь
Spino�  - mov ing from outsourcing to  product  se rv ices:
c
Zhenya Rozinskiy, Максим Осипов,Yuri Bakay, Сергей Атанасов

rucial steps:

Ром а н Ру д ни к  &  А л ек са нд р  М у р а вск и й
CEO @ IconDesignLAB.com CEO @ Alconost , Inc
Как привозит ь заказчиков с конференций: участие и
спонсорство

Кофебрейк
17:40

Д м и тр и й  Ц ы м б а л
Ow ner&CEO Antares Softw are  Group
Особенност и работ ы с большими клиент ами, или как
продат ь себя крупной компании.

А л ек сей  Гр а к ов
CEO @ V ironIT
Тренды outsourcing отрасли в  Беларуси

Закрытие дня и неформальное общение
Afterparty

ЗАЛ АМЕРИКА
BUSINESS STRATEGY

ЗАЛ ЕВРОПА
SALES & MARKETING
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14:55

17:15

18:25

Регистрация
Вступительное слово организаторов

10:00
Сер гей  А та на сов
CEO & Co-Founder @ Lovata
Опыт  слияния дву� сервисны� компаний: чт о надо и чт о
не надо делат ь

Н и к и та  А б р оси м ов
CEO @ Sonet ico
Пост роение эксперт изы на примере Machine
Learning:Educational Data Mining

10:45
В а л ер и й  Ц епк а л о
Д ирек тор ад министрац ии @ Парк  вы сок и�
те�нологий
Формирование и развит ие ИТ-класт ера в Беларуси

А л ек са нд р  Б онд а р ь  &  А на ста си я  М а л а � ова
Partner & Advocate  @ SBH Law  O� ce
Получение до�одов сот рудниками и владельцами ИТ-
компаний: возможност и, налогообложение, риски.

11:30
Д и ск у сси онна я  па нел ь
Goverment  and business inte ract ion. Br inging IT
B          Максим Болотов, Иван Левченко,
Андрей Ланкин, Oleksiy Skrypnyk

e larus to  new  horizons:

А л ек са нд р  К онд р а тови ч
Director @ СТЭП
Маст ер класс по переговором в IT

Кофебрейк
12:40

Zh en y a  R ozin sk iy
Pr incipal Consultant  @ M ir igos, Inc.
1 0 m istakes in selling your services in US and beyond

И гор ь  П они к а р ч и к
CM O/Head of mobile  unit  @ OU Bamboo Group
CRM - как эффект ивно использоват ь в продажа� на
примере HubSpot

13:25
Olek s iy  S k r y p n y k
Co-founder @ ELEKS
Is it possible to escape from CEO position?

P h i l ip  D a v id son  &  B en  H or n b a ck
Сo-founder/coach & Board member/coach Speech
M asters
Present IT right: public speaking workshop

14:10

Yu r i  B a k ay
СЕО @ M indCruncher LLC
Вы�од на новый уровень: От крыт ие компании и
маркет инг  в США

Д и ск у сси онна я  па нел ь
H
Вадим Розов, Максим Болотов, Никита Абросимов,
Владимир Ничипорович

ow  to  plan sales in IT company:

Обед
15:45

Иль я  К а зи м и р овск и й
Director of Engineering @ Work Fusion
Кейс: как т е�нологии победили 1 9 конкурент ов для
подписания конт ракт а с крупнейшим банком мира

В л а д  Гр а м ови ч
CM O @ ITS Partner, LLC
Не будь боди-шопом : как продавать  по $40

16:30
В л а д и м и р  Н и ч и пор ови ч
Commercial Director @ Andersen
Как за год освоит ь западный рынок с нуля

А нд р ей  Степенк о
Process Architect  @ Netcracker
Производст венное планирование для решения проблем

Кофебрейк
17:40

D ov  N im r a t z
PM  @ Inte llias
Управление разработ кой программного продукт а на
основе рисков

М а к си м  Оси пов
General Director @ V ironIT
Путь  аутсорсера в продукт ы или как получит ь 1  млн
долларов на продукты

Закрытие дня и неформальное общение

Закрытая встреча с Zhenya Rozinskiy 

Закрытая встреча с Yegor Bugayenko

Закрытая встреча с Hugo Messer

Закрытая встреча с Ильей Казимировским

Закрытая встреча с Solomon Amar

Закрытая встреча с Oleksiy Skrypnyk

Скачайте приложение и будьте в кусре все� событий конферении:
android iOS

ищите в App Store 
«Outsource people» 


